QUADRESS mar,an,con

Der Zielgruppenspezialist Gesellschaft fir Marketing, Analyse und ConsultingmbH

B2B Web Scoring

Keywordanalyse und Scoring
in einer neuen Dimension!



Um Chancen zu
entdecken ...

... braucht es oft
einen tieferen Blick.

Weltweit werden derzeit Uber 6.500 Petabytes an
Daten gespeichert - in sozialen Netzwerken, Blogs,
Foren, Archiven, Computern, Smartphones und vielen
weiteren Speichermedien. Darin liegt ein hohes Poten-
zial, das Sie fiir sich nutzbar machen kdnnen. Wie?
Mit B2B Web Scoring - einem Produkt, entwickelt und
angeboten durch ein Joint Venture vom Zielgruppen-
und Datenspezialisten QUADRESS und den Analyse-
Experten von mar,an,con.
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Sie kennen
Ihr Potenzial ...
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... Wir wissen,
wie man es ausbaut.
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Verfligung, damit Sie hierdurch lhre Kundenansprache
prazisieren kdnnen.




Wir flgen
zusammen ...
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... Was zusammen gehort.
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Und so funktioniert B2B Web Scoring: Wir analysieren die
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o N oo Webseiten lhrer Bestandskunden mit unseren rund 75.000
% .o.’. N :.: o Schlagworten und erstellen ein Profil. Dieses kénnen wir
.0‘ .o:. N :... .o. dann auf unsere Keyword-Datenbank anwenden und
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'.; ::.' Ein Prinzip, so einfach wie effektiv, mit dem Sie nicht nur
L~ Zeit und Geld sparen, sondern spielend leicht neue und
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passende Kunden ansprechen kénnen.
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Wir kennen
den einen Weg ...

... der zu lhren Zielen fihrt.

Die Neukundengewinnung ist entscheidend fiir ein jedes
Unternehmen. Mit unseren kundenindividuellen Progno-
semodellen Ubertreffen wir die herkdmmlichen Metho-
den im B2B-Bereich und sichern Ihnen so einen Platz auf
der Uberholspur.



Neugierig geworden?

Dann melden Sie sich bei uns und wir vereinbaren einen

Termin zu einem personlichen Beratungsgesprach.

+49 2327 3038-0
info@b2bwebscoring.de

www.b2bwebscoring.de
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